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Marketing Digital para Empresas y PyMEs

Este diplomado esta disefiado para personas que tienen experiencia en areas de
marketing y/o tienen nociones del area dentro de una empresa, 0 que cuentan con
un negocio propio y desean profundizar en temas de marketing digital.

Objetivo general:
Desarrollar habilidades que les permitan crear y disefiar estrategias aplicadas para
resolver problematicas comerciales o sociales a traves de herramientas digitales.

Objetivos especificos:

e Aprender las bases y la implementacion de un plan de marketing digital y
convencional para poder ayudar a los planes de negocio y ventas de los
asistentes.

e Comprender una metodologia y conceptos que hoy en dia son necesarios
para tener un mejor rendimiento en las operaciones del area.

Perfil de ingreso:

Empresarios, PyMEs, Directores, Gerentes de Marketing, creativos, Publicistas,
Disefiadores y estudiantes o emprendedores que busquen comprender las
necesidades del marketing.

Competencias profesionales a desarrollar:
Pensamiento creativo y estratégico, marketing tradicional y digital.

Duracion total: 120 horas.

Duracién por médulo: 30 horas.
Modalidad: presencial.

Horario: sabado de 08:00 a 14:00 horas.

Calendario de sesiones:

Modulo 1. Como caminar un modelo de negocio con bases de MKT

Semanal Semana 2 Semana 3 Semana 4 Semana 5
18 marzo 25 marzo 01 abril 22 abril 29 abril
Semanal Semana 2 Semana 3 Semana4 Semana 5
06 mayo 13 mayo 20 mayo 27 mayo 03 junio
Modulo 3. Camparia publicitaria, Imagen y Comunicacion
Semanal Semana 2 Semana 3 Semana 4 Semanab
10 junio 17 junio 24 junio 01 julio 08 julio
Maodulo 4. Evaluacion de resultados (KPIS) (Negocios y consultoria)
Semanal Semana 2 Semana 3 Semana 4 Semana 5
15 julio 22 julio 29 julio 05 agosto 12 agosto
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PROGRAMA
Moddulo 1. Cémo encaminar un modelo de negocio con bases de MKT

Objetivo: Definiremos los elementos estratégicos para hacer funcionar un negocio.
Entender el modelo de negocio como herramienta que te ayudara a definir con
claridad lo que se va a ofrecer en el mercado, como se genera y entrega valor a los
clientes.

Contenido:
e Analisis de modelo de negocio
Comprender la naturaleza de la empresa
Definir personalidad, objetivos, tono y metas
Creacion de perfil de comprador (Buyer Person)
Comprensién de audiencias
Competencias
Costos de produccion, transporte y colocacion
e Herramientas de evaluacién y mejora de servicio o producto
BASICS PARA FOCUS GROUP / ENCUESTAS

Proyecto de Integracion
Creacion de un lienzo Lean Canvas.

Moddulo 2. Planeacion estratégica digital

Objetivo: Comprender que una estrategia digital esta compuesta de diferentes
herramientas que nos ayudaran a cumplir con un objetivo.

Contenido:
e Estrategia de Posicionamiento
e Desarrollo de estrategia de ventas
e Estrategia de comunicacion
e Estrategia de medios
e Presupuestos
e Mejora continua / Innovacion
e Planeacion en plazos / Medicion de logros
e Manejo basico de Meta Business de Facebook 1 / Introduccion a Medios
Publicitarios Digitales

Proyecto de Integracion
Los estudiantes deberan crear la estrategia para su negocio.

Modédulo 3. Campafa publicitaria, Imagen y Comunicacion

Objetivo: Teniendo las bases tedricas y analiticas, ahora podran trasladar objetivos
de marketing a objetivos de comunicacion para crear lineas de comunicacion
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publicitaria, que logren persuadir y acercar a sus audiencias a la compra o al
interés.

Contenido:
e Publicidad & Concepto de marca
Comunicacién & Creatividad
Diferenciacion & Valor de marca
Medios (Digitales)
Medios Convencionales o tradicionales
Plan de medios / Inversién y ROI
Uso de herramientas tecnoldgicas para la optimizacion (MANEJO DE PAUTAS)
Resultados y objetivos de campaia (Tierra & Digital)
Manejo basico de Meta Business de Facebook 2 / Desglose de medios digitales

Proyecto de Integracion
El alumno deberé crear su camparia publicitaria.

Modulo 4. Evaluacion de resultados (KPIS) (Negocios y consultoria)

Objetivo: Es importante aprender a comprender los resultados de nuestras
campafas, ya que con ello podremos medir el éxito de nuestras acciones
publicitarias y de marketing, de igual forma podemos optimizar nuestros recursos.
En este modulo se comprenderan las bases para evaluar estos KPIS.

Contenido:
e Medicion de resultados
Evaluacién de datos y analisis
KPIS (variables)
Calificacion de rendimientos
Evaluacién de servicio pre y post venta
Definicion de procesos y mejora continua
Oportunidades

Proyecto de Integracion

El alumno presentard los resultados de su campafia y tendra una
retroalimentacién del proceso de implementacién, para poder llevarse a cabo de
manera fisica y real.

En este modulo se tendra como resultado el trabajo integrado del modulo anterior
ya que se resumira el trabajo completo y aprendizaje. Ademas los alumnos tendran
la oportunidad de una asesoria personalizada para resolver un caso particular del
trabajo y asi recibir una orientacion profesional que les permita implementar lo
aprendido en clase, ademas de su proyecto, en lo laboral.
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INVERSION

Costo por modulo
$2,500

Promociones Descuento Especificaciones |
Pronto pago  10% de descuento = Cualquier persona interesada.

Lasallistas 15% de descuento Lasallistas de México y el mundo.
Deberan comprobar que estudian o
estudiaronen alguna institucion de la Red
Lasallista (boleta de calificaciones,
credencial estudiantil, anuario).

Convenio 20% de descuento = Persona que pertenezca a una empresa o
institucion con la que tengamos convenio.
Debera presentar documentacién que avale.

*Descuentos no acumulables.

El costo de los médulos se cubre conforme se va a cursar, en caso de hacer un pago
Unico de todo el diplomado se le proporciona un descuento mayor

*Cupo limitado. Ultimo dia de inscripcion: 10 de marzo 2023

Para realizar su proceso de Inscripcion o para cualquier duda puede escribir al nUmero de
WhatsApp 22 12 72 02 11 o escribirnos al correo: mariana.marguez@ulsapuebla.mx

Para inscripcién requerimos los siguientes datos:

Nombre completo
Correo electronico
NuUmero telefonico
Ultimo grado de estudios comprobable

Con esta informacion le registramos y liberamos su carta de aceptacion.

INDIVISA MANENT

Permanezcamos unidos
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